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ENCONTRE 0S PONTOS DE OPORTUNIDADE

Quais os maiores | Quais os grandes | Quais as maiores
objetivos e desejos| sonhos e ambicdes [dores e frustracoes
do seu publico? do seu publico? do seu publico?
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VISUALIZAGAO (PONTE AO FUTURO)

Qual a situacao do seu Qual a situacao ideal que o
publico hoje? seu publico quer chegar?
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P.A.S (PROBLEMA, AGITAGAO E SOLUCAD)

Problema
Qual problema ou situacao o publico esta buscando resolver?

Agitacao
Quais implicacoes de nao sair dessa atual situacao?

Solucao
Como seu produto ou servico resolve essa situacao?
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AMPLIFICADOR DE AUTORIDADE

Quais suas
credenciais?
(Resultados ou
formacoes)

Depoimentos e
resultados de
clientes

Seus valores e
crencas
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DECISAQ DE COMPRA

Liste os beneficios Liéte bonus, Liste os motivos
do seu produto ou garantias e responda pelos quais o piblico
servico perguntas deve comprar agora
frequentes
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QUEBRA DE OBJEGOES

Quais objecoes surgem
quando vocé oferece seu
produto?

Crie um argumento para
cada objecao
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